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DISCLAIMER

The information contained in this presentation is for information purposes only and does not constitute an offer 
or invitation to sell or purchase for share in SMD Rise Public Company Limited (“SMD100”). No part of this 
presentation shall be relied upon directly or indirectly for any investment decision-making for any purposes.

 This presentation may include information which is forward-looking based on management’s current views and 
assumption including, but not limited to, prevailing economic and market conditions. These statements involve known 
and unknown risks and uncertainties that could cause actual results, performance or events to differ from the results, 
performance or achievements expressed or implied by such forward-looking statements. Such statements are not, and 
should not be constructed as representation as to future performance of SMD100. In particular, such targets should not 
be regarded as a forecast or projection of future performance of SMD100. It should be noted that the actual 
performance of SMD100 may vary significantly from such targets.

 SMD100 makes no representation as to the accuracy or completeness of such information or otherwise provided 
by SMD100 Prior to acting on any information contained herein, the receiver should determine the risks and 
consequences, without reliance on SMD100.





“การเปล่ียนผ่านสู่ระบบนิเวศการแพทย์แบบต้นทุนปฏิบัติการ
(OpEx-Based Medical Ecosystem) ของประเทศไทย”

• Renting • Revenue Sharing

ทิศทางของอุตสาหกรรมเครื่องมือแพทย์มูลค่าสูง (High-Value Medical Technology in Thailand)



การเปลี่ยนผ่านจากระบบ CapEx ไปสู่ OpEx เป็นแนวทางที่ช่วยลดข้อจ ากัดเดิม เพ่ิมความยืดหยุ่นด้านงบประมาณ และยกระดับ
ความสามารถในการให้บริการของโรงพยาบาลทุกระดับ

• ไม่มีภาระเงินลงทุนก้อนใหญ่

• เพ่ิมความคล่องตัวในการบริหารงบประมาณ

• ผู้บริหารคาดการณ์ค่าใช้จ่ายได้

• ต้นทุนรายเดือน ที่มีความแน่นอน

• ปรับปรุงมาตรฐานการบริการอย่างต่อเนื่อง

• ไม่ต้องแบกรับภาระต้นทุนค่าซ่อมแซม

ระบบ OpEx: รูปแบบใหม่ของการจัดหาเทคโนโลยทีางการแพทย์



ปลดล็อกอนาคตโครงสร้างพ้ืนฐานการแพทย์ ผ่านสถาปัตยกรรม Dual-Engine

และระบบนิเวศสุขภาพแบบ Multi–S Curve

(Unlocking the Future of Medical Infrastructure Through a Dual-Engine 

Architecture and a Multi–S Curve HealthTech Ecosystem)

SMD100 HealthTech Investment Memorandum



โครงสรา้งนีท้  าใหบ้รษัิทแม่คงความมั่นคงและความต่อเน่ือง
ทางยทุธศาสตรโ์ดยไม่ถกูกระทบจากรอบการเพิ่มทนุในบรษัิทลกูเฉพาะทาง

Engine 1: โครงสร้างพ้ืนฐานแกนหลักแบบถือหุ้น 100%

(Stability Engine)

SMD Genesis Co., Ltd.

SMD Connex Co., Ltd.

เป็นเจ้าของมาตรฐาน, IP, ข้อมูล และโครงสร้างพ้ืนฐานดิจิทัล

บทบาทส าคัญของ Core Layer:

โครงสร้างน้ีท าให้บริษัทแม่คงความม่ันคงและความต่อเนื่อง
ทางยุทธศาสตร์โดยไม่ถูกกระทบจากรอบการเพ่ิมทุนในบริษัทลกูเฉพาะทาง

1. ก ำกับทิศทำงเชิงยุทธศำสตร์ (Strategic Direction)

2. ควบคุมมำตรฐำนด้ำนข้อมูลและโครงสร้ำงพ้ืนฐำนดิจิทัล

3. รักษำองค์ควำมรู้และทรัพย์สินทำงปัญญำระยะยำว

4. ออกแบบระบบนิเวศบริกำรระดับเครือ

5. เป็นศูนย์รวมมำตรฐำนบริกำรและวัฒนธรรมองค์กร

Core Subsidiary Full Ownership Model (Stability Engine)



ข้อดีเชิงกลยุทธ:์

1. บริษัทลูกสำมำรถเติบโตด้วยเงินทุนภำยนอก

2. รับพันธมิตรท่ีมีควำมเชี่ยวชำญเฉพำะด้ำน

3. บริษัทแม่ไม่มีภำระลงทุนซ ้ำซ้อน

บริษัทลูกที่ออกแบบมาเพ่ือการเติบโตแบบ S-Curve และเปิดรับ
การลงทุนจาก VC และ PE ได้แก่

หลักการส าคัญคือ การเพ่ิมทุนในบริษัทลูกจะไม่กระทบต่อสัดส่วนการถอืหุ้น
ของบริษัทแม่ในระดับ Parent Company

4. ควำมเส่ียงจ ำกัดตำมโครงสร้ำงของบริษัทลูก

5. รองรับกำรขยำยแบบ Multi–S Curve ตำมลักษณะ
    ของอุตสำหกรรมแต่ละสำขำ

SMD Endoverse Co., Ltd.

SMD Robotic Surgery Co., Ltd.

SMDI Co., Ltd.

SMD Sappaya Co., Ltd.

SMD Pharmatics Co., Ltd.

Subsidiary Capital Expansion (Non-Dilution Model) — Growth Acceleration Engine













SMD100 จับมือสภาอุตสาหกรรมท่องเที่ยวจังหวัดนครราชสีมา ลงนาม MOU ยกระดับนครราชสีมา
สู่ศูนย์กลางสุขภาพและการท่องเที่ยวระดับโลก

ผ่านบริษัทย่อย SMD สัปปายะ ลงนาม MOU กับ สภาอุตสาหกรรมท่องเที่ยว

จ.นครราชสีมา เมื่อ 9 ก.พ. 2569 เพ่ือสนับสนุนการพัฒนานครราชสีมาเป็น Health 

& Wellness Destination มุ่งยกระดับสถานประกอบการสู่แนวคิด “Wellness 

Hotel” และบูรณาการ HealthTech/โซลูชันเวลเนส เช่น การส่งเสริมคุณภาพการ

นอนหลับ สุขภาพเชิงป้องกัน และการฟื้ นฟูสุขภาพองค์รวม โดยความร่วมมือ

ครอบคลุมการพัฒนาโครงการ แลกเปลี่ยนองค์ความรู้ และพัฒนาบุคลากร ท้ังน้ีผล

เชิงพาณิชย์ข้ึนอยู่กับ แผนงาน ข้อตกลง และเงื่อนไขของแต่ละโครงการ ในข้ันถัดไป.



บริษัท เอสเอ็มดี สัปปายะ จ ากัด (บริษัทย่อย) ได้รับการรับรองมาตรฐาน ISO 13485:2016 

(วันที่ลงทะเบียน 19 มกราคม 2569) ซ่ึงครอบคลุม

• การจัดจ าหน่ายและติดต้ังเครื่องมือแพทย์

• เวชศาสตร์การนอนหลับ

ช่วยยกระดับมาตรฐานคุณภาพและกระบวนการบริหารจัดการ ทั้งนี้ผลต่อผลการด าเนินงาน

ในอนาคตข้ึนอยู่กับ ปริมาณงาน การส่งมอบ/การให้บริการ และเงื่อนไขทางธุรกิจ

บริษัท เอสเอ็มดี สัปปายะ จ ากัด (บริษัทย่อย) ได้รับการรับรองมาตรฐาน ISO 13485:2016 



บริษัท เอสเอ็มดี สัปปายะ จ ากัด เดินหน้าขยายเครือข่ายศูนย์ตรวจการนอนหลับอย่างต่อเนื่อง โดยเปิดให้บริการศูนย์ตรวจการนอนหลับ

แห่งใหม่ 2 แห่ง ได้แก่

▪ ศูนย์ตรวจการนอนหลับ โรงพยาบาลศูนย์การแพทย์ มหาวิทยาลัยวลัยลักษณ์

▪ ศูนย์ตรวจการนอนหลับ โรงพยาบาลเวชศาสตร์เขตร้อน คณะเวชศาสตร์เขตร้อน มหาวิทยาลัยมหิดล

 การขยายศูนย์ดังกล่าวช่วยเพ่ิมศักยภาพในการเข้าถึงบริการวินิจฉัยและรักษาความผิดปกติด้านการนอนหลับ รองรับความ

ต้องการด้าน Sleep Health ที่มีแนวโน้มเติบโตอย่างต่อเนื่อง

บริษัท เอสเอ็มดี สัปปายะ จ ากัด (บริษัทย่อย) เปิดศูนย์ตรวจการนอนหลับแห่งใหม่













Why Now — Timing Advantage

CapEx ไม่คุ้มค่าอีกต่อไป

โรงพยาบาลเปลี่ยนไปใช้การวางแผนค่าใช้จ่ายล่วงหน้าแบบ OpEx

Robotics และ Digital OR/ICU เติบโตแบบก้าวกระโดด

จุดเปลี่ยนสมบูรณ์ส าหรับการปฏิวัติด้วยโมเดล OpEx

Why Now — Timing Advantage





39.14%

14.52%
7.97%1.18%

2.56%

15.69%

14.68%

4.26%

Critical Care

Sleep Medicine

Cardiology

General

Smart Hospital

Wellness

Radiology & AI

Total Service

THB 280.05
million

Backlog As of April 10, 2026

“The total backlog underscores robust demand
and demonstrates the company’s solid growth potential.”



Financial Result Consolidated: Q1/2026

Consolidated FS Consolidated FS ∆ YoY

Q1/26 Q1/25

THB million CZ THB million CZ THB million %

Income

Revenue from sale of goods 147.95 85.66% 139.20 91.51% 8.75 6.29%

Revenue from rendering of services 24.76 14.34% 12.91 8.49% 11.85 91.79%

Total Revenues 172.71 100.00% 152.11 100.00% 20.60 13.54%

Cost of sale of goods (93.67) (54.24%) (92.27) (60.66%) (1.40) 1.52%

Cost of rendering of services (24.23) (14.03%) (8.50) (5.59%) (15.73) 185.06%

Gross profit 54.81 31.74% 51.34 33.75% 3.47 6.76%

Other Incomes 1.45 0.84% 1.16 0.76% 0.29 25.00%

Selling expenses (36.79) (21.30%) (38.97) (25.62%) 2.18 (5.59%)

Administrative expenses (46.32) (26.82%) (35.98) (23.65%) (10.34) 28.74%

Profit (Loss) from operating activities (26.85) (15.55%) (22.45) (14.76%) (4.40) 19.60%

Financial Costs (3.43) (1.99%) (3.48) (2.29%) 0.05 (1.44%)

Profit (Loss) before income tax expense (30.28) (17.53%) (25.93) (17.05%) (4.35) 16.78%

Tax (expense) income (0.26) (0.15%) (0.55) (0.36%) 0.29 (52.73%)

Net Profit (Loss) For The Period (30.54) (17.68%) (26.48) (17.41%) (4.06) 15.33%



Revenue Breakdown by Customer: Q1/2026

Gov.

55.66% 
Private

44.34% 
Gov.

51.77% 
Private

48.23%

48.18%

3.59%

22.75%

25.48%

Q1'26

Gov Public Hospital University & Medical Center Patient & Corporate Private Hospital

43.00%

12.66%

31.77%

12.57%

Q1'25

Gov Public Hospital University & Medical Center Patient & Corporate Private Hospital



33.75%
37.52%

31.06%

37.82%

31.74%

Q1/25 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26

Gross Profit Margin

139.20 143.07 

326.96 

229.55 

147.95 

12.91 17.82 

17.46 

23.20 

24.76 

 Q1/25  Q2/25  Q3/25  Q4/25  Q1/26

Revenue from sale of goods Revenue from rendering of services

33.71% 31.18% 38.42% 31.24% 45.79%

41.68% 44.32%
24.22%

49.81%

27.80%

12.20% 14.83%

7.81%

6.79%
10.81%

5.80% 3.77%

2.03%

4.33%
2.18%

4.96%
5.48%

1.81%

4.77%
2.06%

1.65% 0.42%

4.70%

3.07%21.01% 11.36%

Q1/25 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26

Critical Care Sleep Medicine Cardiology General Smart Hospital Wellness Radiology & AI

46.93 44.61 125.61 71.70 67.74

58.02 63.41
79.19

114.33

41.13

16.97 21.22

25.52

15.59
15.99

8.07 5.39

6.65

9.93
3.22

6.91 7.84

5.93

10.95
3.05

2.30 0.60

15.38

7.05
68.68

16.82

Q1/25 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26

Critical Care Sleep Medicine Cardiology General Smart Hospital Wellness Radiology & AI

Operating Performance: Q1/2026

Revenue Mix by Product Unit : %

Gross Profit Margin Unit : %Total Revenue Unit : THB million

Revenue Breakdown by Products Unit : THB million

152.11 160.89

344.42

252.75

172.71

-31.67% QoQ 

+13.54% YoY 

143.07139.20 326.96 229.55 147.95
-35.55% QoQ 

+6.29% YoY 



-8.10%

-0.48%

15.68%
16.66%

-6.74%
Q1/25 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26

EBITDA Margin

-26.47

-13.76

29.24

21.60

-30.54

Q1/25 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26

Net Profit

38.97 40.59 38.79 37.63 36.79

35.98 34.76 34.26 28.46 46.32

25.62% 25.23%

11.26%
14.89%

21.30%
23.65%

21.60%

9.95%
11.26%

26.82%
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Operating Performance: Q1/2026

Net Profit Unit : THB millionSG&A and SG&A to Revenue Unit : THB million

Net Profit Margin Unit : % EBITDA Margin Unit : %

+25.75% QoQ 

+10.89% YoY 
83.11

66.09

73.05
75.3574.95

-241.39% QoQ 

+15.38% YoY 

-17.40%

-8.55%

8.49% 8.55%

-17.68%

Q1/25 Q2/25 Q3/25 Q4/25 Q1/26

Net Profit Margin



Summary of Financial Position as of March 31, 2026

Key Financial Ratio 31-Mar-2026 31-Dec-25

Asset Turnover (x) 0.72 0.69 

AR Days 101 159 

AP Days 179 175 

Inv Days 278 265 

Cash Cycle Days 201 249

D/E (x) 1.03 0.95 

ROA 2.52% 2.78%

ROE 0.92% 1.44%

Assets

 0.73%

mainly from lower 
trade receivables, while 
inventories and cash 
increased to support 
business expansion.

Liabilities

2.99%

mainly driven by 
higher long-term 
borrowings and 

accounts payable.

Equity

4.27%

in line with the 
Company’s 

operating results in 
Q1/2026.

1,398.37 1,388.22

1,398.37 1,388.22



Q&A

Contact Investor Relations Tel : 06 3224 6722 E-mail : IR@smdrise.com



THANK YOU

Contact Investor Relations Tel : 06 3224 6722 E-mail : IR@smdrise.com
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